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主要ＫＰＩ 月次進捗状況のお知らせ（2023年３月速報値） 

 

当社の主要な５種類のＫＰＩの月次進捗状況につきまして、以下のとおり開示いたします。 

 

ＫＰＩ項目 4月 5月 6月 7月 8月 9月 10月 11月 12月 1月 2月 3月 

ＪＳａａＳ(3,000円) 

継続社数 1,778 1,949 2,081 2,192 2,351 2,524 2,648 2,799 2,940 3,026 3,148 3,213 

ＪＳａａＳ(ｲﾝｸﾙー ﾄ゙ ) 

継続社数 28,301 30,674 33,223 34,547 36,541 40,030 41,548 43,267 44,419 45,371 46,061 45,968 

ＢＰＯ 

新規申込社数 ― ―  3 2 9 8 13 8 13 11 6 8 

Ｊシステム継続社数 

(外、JSaaSストア掲載社数) 

817 

 

818 

 

862 

 

889 

 

905 

 

905 

 

904 

 

889 

 

834 

 

869 

 

905 

 

920 

（98） 

ＪＤネット 

支援社数 

619 593 595 599 611 645 634 630 637 608 616 661 

[458] [485] [503] [513] [528] [546] [560] [579] [601] [592] [583] [616] 

注) １．上記の数値は監査法人による会計監査を受けておりません。実際の数値と差異が発生する場合がございます。 

  ２．「ＪＤネット支援社数」については、上段が2023年3月期の実績値、下段[ ]内が2022年3月期の同月実績

値となります。 

  ３．「ＪＤネット支援社数」について、2022年8月までは月額料金が有料となる契約月の翌月からカウントし

ておりましたが、支援の実態に合わせるため2022年9月からは契約月からカウントすることといたしまし

た。その結果、2022年9月は前月と比べて大きく増加しております。本変更による業績への重要な影響は

ありません。 

 

  



◎ 主要５ＫＰＩとは 

 

・ＪＳａａＳ（3,000円）継続社数 

社長のための経営支援サービス「JSaaS（ジェイサース）」の月額有料会員社数になります（年間契約）。月

額3,000円を支払うことで補助金・助成金の申請書類のDL（ダウンロード）、各種参考動画の閲覧、ITツール

の資料DL、M&A相談、補助金・助成金の申請支援等の様々なサービスを利用することができます。 

 

・ＪＳａａＳ（インクルード）継続社数 

他社会員サービスと連携し、JSaaSを利用する月額有料会員者数になります。JSaaS3,000円会員と同じメニュ

ーを利用することができます。 

 

・BPO 新規申込社数  

オンラインで様々な業務を代行実施するBPOサービスです。主に時給換算で課金されます。契約企業は専用のシステム

にログインすることで、様々なBPOメニューに申し込むことができ、それぞれのメニューごとの稼働確認および支払い

処理を実施することが可能になります。 

 

・Ｊシステム継続社数 

有料（初期50万円～）でJシステムないしはJサーチの新規システム導入申込書を弊社に提出した企業社数

になります。システム導入後、月額５万円（長期割引等有）の運用費用を支払うことで、助成金の検索や自動

診断を自社サイト内で実施でき、合わせて助成金活用支援（Ｊコンサル）への申込みが可能になります。月額

費用は導入企業の利用希望を踏まえ、翌月～３か月後以降の発生となります。 

なお、JSaaSストア掲載企業数を外書きとして括弧内に記載しております（標準価格：初期50万円、月額５万

円/10商材まで掲載可）。 

 

・ＪＤネット支援社数 

ＩＴサービスの共同仕入・共同開発・共同販売を目的としたネットワークです。月額５万円（長期割引、小規

模事業者向け割引等有）の費用を弊社にお支払いいただき、弊社から営業支援を受けている社数を記載してい

ます。支援社数が増加することでＩＴサービスの販売が増え、弊社手数料収入も増加いたします。 

 

 


