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2023 年 11 月 14 日 

各  位 

 

会 社 名 株 式 会 社 ひ ら ま つ 

代表者名 代表取締役社長兼 CEO 遠 藤 久 

（コード番号 2764  東証スタンダード） 

問合せ先 取 締 役 北 島 英 樹 

（ T E L ：  0 3  -  5 7 9 3  -  8 8 1 8 ） 

 

 

月次速報（単体）に関するお知らせ 
 

2023 年 10 月度の月次業績（単体）速報について、以下のとおりお知らせいたします。 

 

 

 
 

 

レストラン事業 

レストラン事業の売上高は 434 百万円（既存店前年

同月比＋17.8%）と前月に引き続き大きく伸長し、当期

累計売上高は 2,916 百万円（既存店前年同期比＋

14.3%）となりました。 

食材が豊富な秋の繁忙期を迎え、旺盛な外食需要を

しっかりと取り込むべく、各レストランで趣向を凝ら

した様々な施策を積極的に実施いたしました。「レス

トランひらまつ 高台寺」では、京丹波町の食材を堪能

できる「京丹波町フェア 2023」を開催し、また「オー

ベルジュ・ド・リル トーキョー」では、上品で薫り高

い「笠間の栗」を使用した特別料理を期間限定で提供

するなど、産地との緊密な連携によりお客様の満足度

向上を図ると共に、集客効果と単価アップを達成いた

しました。また、当社提携の海外シェフを招いたガラ

パーティにおいても、多くのお客様にご来店いただ

き、高い評価を得るとともに売上向上に寄与しまし

た。 

11 月の「秋の収穫祭」や 12月の「クリスマス」な

ど、これから到来する繁忙期に向け、お客様の予約は

順調に推移しております。引続きしっかりと準備し、

お客様の体験価値向上に努め、第３四半期における売

上最大化を目指して参ります。 

全社合計 

10 月度における全社売上高は 1,352 百万円（前年同

月比＋10.8％）と、過去最高の月次売上高となりまし

た。これにより当期累計売上高は 7,745 百万円（前年

同期比で＋10.7％）と引き続き堅調に推移しておりま

す。 

厳しい残暑が続く中、秋の行楽シーズに入り、お客

様のニーズを喚起する様々な施策を推進したことに加

え、特にホテル事業において好調なインバウンド需要

を積極的に取込んだ結果、売上高は全事業とも前年同

月を超え、全社ベースで過去最高を更新する結果とな

りました。繁忙期である第３四半期のスタートとして

この上ない結果となり、これから始まる年末年始の商

戦期に弾みを付ける事が出来ました。 
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注）１．各数値につきましては、速報値のため確定値と異なることがあります。 

（監査法人の監査は受けておりません） 

２. 上記数値は株式会社ひらまつ単体の数値であり、連結数値ではありません。 

３．各月の数値は百万円未満を四捨五入しております。 

４．開業より 15 か月経過した店舗を既存店とします。 

以 上 

ホテル事業 

ホテル事業の売上高は 455 百万円（既存店前年同月

比＋19.1％）と好調に推移し、当期累計は 2,688 百万

円（既存店前年同期比＋11.6％）となりました。 

秋の行楽シーズンを迎え、各ホテルが趣向を凝らし

た様々な施策を推進した結果、順調に集客を伸ばすこ

とが出来ました。 

京都では、インバウンド需要や長期滞在需要を積極

的に取込み、売上が順調に伸長しました。繁忙期とな

る紅葉シーズンに向けた「松葉ガニの特別プラン」や

「紅葉と能の特別プラン」などのご予約も好調に推移

しています。 

また、他社とのコラボレーション企画として実施し

た宜野座における宝飾品メーカーとのイベントや、軽

井沢御代田における近隣ワイナリーで開催された「収

穫とワイン畑でのランチパーティー」へのケータリン

グなども大幅に売上に寄与しており、一定の成果を上

げております。 

一方、SDGS の一環として地元御代田町の小・中学校

の子供たちにシェフ監修のイタリアン給食をご提供す

るなど「ひらまつ」ならではの地域社会への貢献も引

続き積極的に行っております。 

ブライダル事業 

ブライダル事業の売上高は 449 百万円（既存店前年

同月比＋4.7％）と土日祝日の日数が昨年よりも 1 日少

ない中でも前年実績を上回り、当期累計は 2,047 百万

円（既存店前年同期比＋12.5％）となりました。 

コロナ禍において少人数化していた婚礼の列席者数

が徐々に回復傾向にある中、料飲の単価 UP 施策や、パ

ートナー企業との連携による高単価商品の販売強化な

ど、更なる単価アップ施策が奏功し組単価は今期最高

となりました。特に列席者向けサービスであるレンタ

ル衣裳・支度のサポートやママエステ、レストランウ

エディングらしいシャンパンタワーの演出、婚礼の大

切な思い出を詰めたエルヴァージュ BOX などが好評を

博しており、組単価 UP に寄与しております。 

また、獲得営業における施策としては、平日の見学

強化や外部委託スタッフの有効活用などに加え、新た

な取組みとして来店前アンケートによるニーズ把握か

ら婚礼プラン提案までのシステム化に着手しておりま

す。 


